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PERCHE

IL FAMILY OFFICER IN ITALIA

ESSERE

Le famiglie imprenditoriali italiane oggi sono portatrici
di valori, relazioni e patrimoni altamente complessi,
spesso articolati in molte delle asset class che il
mercato propone: partecipazioni dirette e tramite
private equity, investimenti tradizionali e alternativi,

immobili, arte e collezioni.

Tale diversificazione e complessita ¢ inevitabilmente

causa di dispersione e basso controllo.

Per chi ne e responsabile nasce cosi I'esigenza di avere
una visione globale e integrata del patrimonio, fami-

liare e d'impresa.

UN FAMILY OFFICER

Il Family Officer ¢ colui che sa gestire tale complessi-
ta, svolgendo una fondamentale funzione per Ila
protezione e valorizzazione del patrimonio della

famiglia — impresa.

Le competenze di partenza di un family officer
potranno essere fiscali, amministrative, bancarie, di

wealth management.

1l traguardo
una solida base di metodo
un’'etica rigorosa
una professionalita indipendente

un contatto diretto con professionisti internazionali.



| PARTNER AIFO

Gli attori
della consulenza
patrimoniale piu

evoluta e integrata
nazionale e
internazionale.

I SOCI AIFO

Coloro che sono chiamati
a rendere efficienti
i patrimoni familiari

di importanti dimensioni.

IL TERRITORIO

| punti
di aggregazione
regionale e provinciale
dell'imprenditoria
italiana e della
cultura di impresa.

AIFO.

SI PROPONE DI OFFRIRE SERVIZI

Single Family Officer

Multi Family Office

Studi professionali associati
Commercialisti

Consulenti finanziari
Avvocati

Consulenti fiscali

Private Banker

Direttori finanziari

Laureati

Dottorandi

Praticanti avvocati
Giovani professionisti

Giovani imprenditori

Case di investimento
Banche

Compagnie assicurative
Societa di advisory
Fondi di private equity

Centri universitari e di ricerca

DEDICATI Al:



ESSERE SOCI AIFO: | PRINCIPALI VANTAGGI

UN MASTER DEDICATO

AIFO organizza un Master di 20 giornate che cost-
tuisce il fondamento di conoscenze e metodi per chi
vuole intraprendere questa attivita. Il master si
differenzia in due percorsi:
master per coloro che vogliono aggiungere questa
competenza ad una professione gia avviata.
master per coloro che sono agli inizi della strada

professionale.

UNA PIATTAFORMA DEDICATA

| soci hanno a disposizione la possibilita di avvalersi, a
condizioni privilegiate, di quattro piattaforme operative
indispensabili:

consolidato patrimoniale.

pianificazione finanziaria.

valutazione di efficienza degli investimenti in hedge fund.

valorizzazione del patrimonio artistico.

RISPOSTE DEDICATE

Gli incontri one to one: AIFO svolge un ruolo di
intermediario con i partner, al fine di assicurare ai soci
una relazione diretta con i maggiori esponenti della
comunita finanziaria internazionale. (RISERVATO Al
SOCI SENIOR)

La library aifo: i soci hanno a disposizione un
aggiornamento costante sulle tematiche di maggior
attualita e la possibilita di accedere al materiale

presentato in tutti i convegni e financial aperitif AIFO.

Domande all’ufficio studi aifo: i soci possono
rivolgersi all'ufficio studi per avere una consulenza
personalizzata su tematiche inerenti 'ambito profes-

sionale del Family Officer.

I financial aperitif: i soci sono invitati a mensili

overview sul panorama nazionale e internazionale, in

cui sono relatori AIFO e i suoi partner.

CONOSCENZA, CONDIVISIONE, VISIBILITA

Essere relatori in eventi istituzionali orga-
nizzati da aifo: AIFO condivide con i suoi soci
momenti di visibilita nazionale e internazionale
verso platee interessate e competenti, quali ad
esempio il circuito ESAFON e le Associazioni Inter-
nazionali di Family Office. (RISERVATO Al SOCI
SENIOR)

La newsletter aifo: i soci possono intervenire
con articoli di carattere specialistico fornendo
occasioni di visibilita e condivisione con i partner,
altri soci e con un pubblico piu vasto. La newsletter
viene mensilmente spedita ad un database selezio-

nato e profilato di alcune migliaia di contatti.

Il social aifo: i soci hanno a disposizione un
luogo di interscambio dover poter condividere le
proprie opinioni e consolidare relazioni, veicolare il
proprio profilo professionale e avere un servizio di

recruiting.

Il network di soci: AIFO offre ai soci la possibilita
di usufruire del servizio di networking verso gli altri
associati e i partecipanti agli eventi, si impegna a
farsi tramite di richieste di incontro one-to-one o
organizzare tavoli di discussione su argomenti ad

hoc.

CONVENZIONI

Esafon - the global family offices & strategic
advisors network: possibilita di usufruire di sconti
del 50% per partecipare alle conferenze dei Family

Office europei.

La rivista “family office” possibilita di usufruire

di sconti del 50% sull'abbonamento.




| PARTNER AIFO

Gli attori della consulenza patrimo-
niale piut evoluta e integrata, naziona-
le e internazionale:

- Case di investimento

- Banche

- Compagnie assicurative
- Societa di advisory

- Fondi di private equity

- Centri universitari e di ricerca

Aifo propone ai partner una forma di
dialogo preferenziale con i propri soci
e con il proprio network di contatti,
consentendo:

« UN contatto ravvicinato e costante con i

rappresentanti degli investitori pit evoluti.

- un'occasione per la diffusione delle proprie proposte

e ricerche piti innovative e qualificate.

- il consolidarsi di occasioni di collaborazione

e di scambio di conoscenze.

ESSERE PARTNER AIFO: | PRINCIPALI VANTAGGI

I partner aifo - protagonisti

di financial aperitif

In questi anni AIFO ha acquisito una consolidata
reputazione nell'organizzare e gestire eventi di alto
standing per i propri partner, per parlare e
confrontarsi su tematiche finanziarie attuali ed
evolute. Gli incontri hanno luogo in location che si
contraddistinguono per la qualita e la personalizza-

zione del servizio.

AIFO, una volta condivisa con il partner la tematica
oggetto di intervento, si occupa:
- di realizzare gli inviti
- di fornire supporto logistico e operativo
- di organizzare un panel di discussione
- di introdurre la tematica con interventi autorevoli
e indipendenti
- di fornire visibilita ai partner sui propri mezzi
di comunicazione
- di raccogliere feedback individuali e dettagliati
dai partecipanti
- di condividere le presentazioni con tutti

i propri soci

I partner aifo - protagonisti di incontri
one to one

Gli incontri One to One e le commissioni tematiche
sono stati pensati da AIFO come luogo piu ravvici-
nato di incontro tra singoli partner e i singoli asso-
ciati e/o partecipanti agli eventi. Gli incontri One to
One, organizzati e gestiti da AIFO, sono un modo
per condividere e approfondire tematiche e per

intrecciare nuovi legami.

I partner aifo - relatori in eventi
istituzionali.

AIFO condivide con i suoi soci momenti di visibilita
nazionale e internazionale verso platee interessate
e competenti, quali ad esempio il circuito ESAFON e

le Associazioni Internazionali di Family Office.



Aifo, in un’ottica di dialogo continuativo e aggior-
nato, si impegna a condividere con i propri part-
ner gli strumenti di comunicazione di cui dispone,
tra cui:

La newsletter Ell:fO, dove i partner e soci
possono intervenire con articoli di carattere specia-
listico fornendo occasioni di approfondimento con
un pubblico piti vasto. La newsletter viene mensil-
mente spedita ad un database selezionato e profila-

to di alcune migliaia di contatti.

Il social ﬂl:fO, un luogo di interscambio grazie al
quale partner e soci possono consolidare relazioni
professionali, instaurarne di nuove e veicolare il
proprio profilo professionale. AIFO si impegna a
farsi tramite di richieste di incontro One-to-One o
organizzare tavoli di discussione su argomenti

specifici.

Il recruiting ElifO. | partner AIFO possono
accedere al nostro database di curriculum vitae e
possono avere persone in stage dal master in
“Family Office & Wealth Management”, che AIFO

organizza annualmente.



| FINANCIAL APERITIF. UNA OVERVIEW.

Private insurance: uno strumento versatile .
.. o . . B ¢ (¢

di pianificazione patrimoniale W) BancaProfilo

AIFO con Vitis Life e Banca Profilo, Milano, Principe di Savoia. VITIS

Benefici della gestione passiva attraverso
l'investimento in etf e certificates
AIFO con Deutsche Bank, Milano, Four Seasons.

L'investimento in venture capital e private equity:
prospettive globali e opportunita

AIFO con Campton Group, Milano, The Park Hyatt Hotel. CAM PT-ON

Nuovi strumenti di investimento: EurizonCapital

tra ricerca del rendimento e protezione del capitale MOOMINGSTAR

AIFO con Eurizon Capital sgr, Morningstar

e M.F.O. Multifamilyoffice, Milano, Ca de Sass. MFQ 1 nily0

Gll investimenti VESPOTISﬂbiZi %/ Forum per la Finanza Sostenibila
nel segmento high net worth B Eticaiin
AIFO con Forum per la Finanza Sostenibile, il patrocinio Eurosif ICa SGk:
di Eurosif e la collaborazione wrost V] o

di Etica sgr e Vigeo, Milano, Bloombery. g
Passaporto europeo e reti neurali per gestore E; ASAGEUNDS o
AIFO con VG.SA Asset Managment, e n

Casa 4 Funds Luxembourg European AM SA s
e Mornigstar, Milano, Four Season. ASSET MANAGEMENT MmHNlNES.mH

e PR et

Filantropia e finanza: un connubio possibile.
AIFO con Green Securities, E.Capital Partners
e Prometeia, Milano, La Posteria.

Etf ed indici: le nuove frontiere dell’investimento [_)XO R

AIFO con Lyxor, Milano, NH Hotel.

GROLPT SO0 IETE SR rRAI R

Energia rinnovabile e acqua: investire nell innovazione 7%\ TERR
AIFO con Terra Venture Partners, Milano, La Posteria.

Obiettivo decorrelazione e fair value zéj GoOTTEX

AIFO con Gottex e Medcaps, Milano, Four Seasons. FLIND MAMAGEMENT

e PR et

Livestock revolution index, 'indice azionario
sull’evoluzione delle abitudini alimentari
AIFO con Green Securities

ed E.Capital Partners, Milano, La Posteria.

L’approccio value e lo stile di una boutique
indipendente nel mercato equity
AIFO con Tocqueville Finance, Milano, Four Seasons.

Evoluzione delle strutture d’investimento taylor made N o
AIFO con Tradition Group, Milano, Star Hotel Rosa. Y/ Tradition

Credit market — Hedge Fund — Private Equity
AIFO con Deutsche Bank, Milano.




